
Service de presse : Tél. : 01 40 82 81 14 - Fax : 01 53 20 35 29 - e-mail : mlmervil@sollyazar.com 1 

 

 

 
 
 
 
 
 

Communiqué de presse 
 
 
 
 
 
 

Paris, le 15 octobre 2009 
 

Solly ASolly ASolly ASolly Azar Assurances lance la 4eme édition de son challenge Tapis zar Assurances lance la 4eme édition de son challenge Tapis zar Assurances lance la 4eme édition de son challenge Tapis zar Assurances lance la 4eme édition de son challenge Tapis 

Rouge et mise sur la diversRouge et mise sur la diversRouge et mise sur la diversRouge et mise sur la diversiiiificationficationficationfication 
 

    
 

Solly Azar Assurances réitère pour la quatrième année consécutive son challenge Tapis 
Rouge. Ce challenge commercial lancé en septembre dernier pour une durée de 10 
mois s’adresse à l’ensemble de son réseau national soit 8.000 intermédiaires en assu-
rance.  
Ce challenge basé sur la valeur du portefeuille, le nombre et l’évolution des affaires 
nouvelles réalisées, permet aux participants de remporter selon des catégories un 
voyage pour 2 personnes,  des chèques cadeaux et des places dans son club VIP, le Club 
Carré d’AS. 
 

La nouveauté 2009La nouveauté 2009La nouveauté 2009La nouveauté 2009/2010/2010/2010/2010    : des points bonus grâce à la diversification par marché: des points bonus grâce à la diversification par marché: des points bonus grâce à la diversification par marché: des points bonus grâce à la diversification par marché    
La diversification par marché est le nouveau critère qui permet aux intermédiaires en 
assurance de se démarquer et d’engranger des points bonus. Les correspondants sont 
ainsi invités à élargir leur portefeuille sur les 4 marchés de prédilection de Solly Azar : 
Dommage du particulier IARD, Santé & Vie, Immobilier et marché des Professionnels. 
 

A la cléA la cléA la cléA la clé,,,,    des des des des entréeentréeentréeentréessss    dans le Club Carré dans le Club Carré dans le Club Carré dans le Club Carré dddd’AS’AS’AS’AS    
Le challenge Tapis Rouge regroupe 3 catégories « Premium, Silver et Gold » et offre à 
tous les courtiers la possibilité de concourir dans un groupe de niveau homogène. Leur 
classement leur permet non seulement de gagner des cadeaux (voyage pour les 20 
premiers de la catégorie Gold, chèques cadeaux d’une valeur pouvant atteindre 1000 
euros) mais surtout d’avoir leur entrée au sein du Club Carré d’AS (notamment pour les 
3 premiers des catégories Silver et Premium). Crée en octobre 2005, ce Club accueille 
les correspondants Solly Azar les plus performants. Ces derniers bénéficient ainsi 
d’avantages exclusifs : "rendez-vous" privilégiés tout au long de l'année, fonctionnalités 
exclusives sur sollyazarpro.com back office dédié, etc. Autant de « services plus » qui 
récompensent leur implication aux côtés de Solly Azar Assurances.  

    

LaLaLaLa 4eme édition  4eme édition  4eme édition  4eme édition dudududu cha cha cha challlllenge lenge lenge lenge Tapis RouTapis RouTapis RouTapis Rouge ge ge ge batbatbatbat cette année tous les records  cette année tous les records  cette année tous les records  cette année tous les records 
d’d’d’d’inscriptioninscriptioninscriptioninscription puisque  puisque  puisque  puisque Solly Azar Solly Azar Solly Azar Solly Azar enreenreenreenreggggistraitistraitistraitistrait    fin septembre 17fin septembre 17fin septembre 17fin septembre 17% % % % de participantsde participantsde participantsde participants,,,,    
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Le GroupLe GroupLe GroupLe Groupe Solly Azare Solly Azare Solly Azare Solly Azar   
 
30 ans après sa création, Solly Azar est aujourd’hui devenu un Groupe, exerçant ses 
compétences sur deux métiers, une activité historique de courtier grossiste et, parallè-
lement, un savoir-faire de courtier services, apporteur de solutions en marque blanche 
pour des partenaires grands comptes et des courtiers spécialisés : 

• Solly Azar AssurancesSolly Azar AssurancesSolly Azar AssurancesSolly Azar Assurances regroupe les activités historiques de courtier gros-
siste sur les marchés porteurs des particuliers (IARD, Santé & Vie), de 
l’immobilier et des professionnels. 

• Solly Azar SolutionsSolly Azar SolutionsSolly Azar SolutionsSolly Azar Solutions regroupe les activités de courtier services spécialisé en 
gestion pour compte de tiers.  

 
En pratiquant ces deux activités complémentaires, Solly Azar est fidèle à sa Vocation : 
être créêtre créêtre créêtre créaaaateur permanent et apporteur de solutioteur permanent et apporteur de solutioteur permanent et apporteur de solutioteur permanent et apporteur de solutions simples, origns simples, origns simples, origns simples, origiiiinales et pertnales et pertnales et pertnales et pertiiiinentes nentes nentes nentes 
dans le monde de l’assurance.dans le monde de l’assurance.dans le monde de l’assurance.dans le monde de l’assurance.    
 
Le Groupe Solly Azar enregistre pour 2008 un Chiffre d'Affaires consolidé de 63,4 mil-
lions d’Euros et comprend 400 collaborateurs.    
Le Groupe Solly Azar est filiale du Groupe VERSPIEREN 1er courtier français indépen-
dant.    
    
A propos de Solly Azar AssurancesA propos de Solly Azar AssurancesA propos de Solly Azar AssurancesA propos de Solly Azar Assurances 
 
La spécificité de Solly Azar, en sa qualité de courtier grossiste, est de concevoir et pla-
cer auprès des compagnies des produits originaux à destination de clientèles ciblées 
généralement peu ou pas couvertes par les offres standards, avec pour objectif d'" être 
là où les autres ne sont pas ". C'est ce que l'on appelle une stratégie de " niche ". La 
signature de Solly Azar, " Assurément différent ", conforte cette position atypique sur le 
marché, d'assureur de complément. Le sens de l'innovation et de la créativité est re-
connu et reste l'un des atouts majeurs de la société.  
Solly Azar est aujourd’hui le 2ème courtier grossiste français et commercialise princi-
palement ses produits d’assurance à travers un réseau national de 8.000 intermédiaires 
en assurance. 
  
A propos de Solly Azar SolutionsA propos de Solly Azar SolutionsA propos de Solly Azar SolutionsA propos de Solly Azar Solutions    
    
Son activité de courtier services permet au Groupe Solly Azar de mobiliser des ressour-
ces spécifiques pour le compte de ses clients (MMA, Eurofil, LCL, SwissLife…) de la 
conception de produits à la gestion des contrats. 
Solly Azar Solutions bénéficie d’une expérience de plus de 15 ans dans le domaine de la 
gestion pour compte de tiers et du savoir-faire du Groupe Solly Azar en matière 
d’élaboration de produits et d’application des nouvelles technologies à la souscription et 
à la gestion des contrats d’assurance : ingénierie produit, accompagnement marketing 
et commercial, vente à distance, plates-formes de gestion et centres d’appels, outils 
technologiques sur mesure… 
 
 
Groupe Solly Azar 
SAS au capital de 200 000 euros, 353 508 955 RCS Paris. 
Société de courtage d’assurances. Siège social : 60, rue de la Chaussée d’Antin, 75439 Paris Cedex 
09  n° ORIAS 07 008 500 - www.orias.fr 
www.sollyazar.com 


